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FORMULAIRE DE QUALIFICATION
MOROCCO BRITISH TRADE DAY

LONDRES - 21 Juin 2010 

Raison Sociale 
:

Enseigne
   
:

Siège

   
:

Tel : 



Fax :



Email :

Ville :



Forme Juridique :

Effectif (ventilé par catégorie) :

Site internet :

Date de  création :


Responsable à contacter et coordonnées :

Principaux actionnaires (identité, % participation):

Liste filiales et participations (dénomination, % participation)

Activité Principale (Donnez le plus de précision)

Marchés (international, national ou régional) :

Positionnement dans le secteur : part de marché/ interne et à l’export, vos atouts et avantages concurrentiels au plan national, international et britannique spécifiquement ?

Pour votre activité principale :

Principaux clients/pays :

Principaux fournisseurs/pays :

Principaux concurrents/pays :

Brevets, marques et franchises détenus ou représentés (donnez le plus de précision )

(Solutions technologiques intégrées, R§D, innovations,…)

Certifications (type et date d’obtention ou de renouvellement) 

Etablissements Secondaires (usine, dépôt, succursale, bureau commercial, point de ventes …)

	Type
	Localisation
	activité

	
	
	

	
	
	


Chiffre d’affaires (en Mmad)

	Année
	CA total 
	C.A à l’export par pays
	% CA à l’export

	2007
	
	
	

	2008
	
	
	

	2009
	
	
	


Capacité de production actuelle et ratio de couverture ?

Quels sont vos principaux projets actuels ?

Quelles sont vos réalisations sur le marché britannique ?

Quelle est votre stratégie de développement, notamment sur le marché britannique ?

Quels sont les avantages ou les mécanismes d’appui dont vous bénéficiez à l’export ? 

Si vous avez des partenaires effectifs dans le cadre de co-traitance, de GIE ou de consortium, précisez lesquels et dans quelle activité ?

Quels sont vos attentes dans le cadre des échanges avec le marché Britannique (partenariat – exportation – recherche & développement – innovation …) ? 

Sociétés que vous souhaitez  prospecter en Grande-Bretagne :
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